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unsere Antwort auf die Herausforderungen der  
Zukunft.
Die landwirtschaftlichen Betriebe sind heute mit der 
Globalisierung der Agrarmärkte und starken Preis-
schwankungen konfrontiert. Sie müssen investieren, 
um auch in Zukunft ihre Wettbewerbsfähigkeit zu er-
halten. 
Dazu braucht der landwirtschaftliche Kunde einen 
starken, optimal aufgestellten und leistungsfähigen 
Landhandelspartner.

Grund genug, für die Organe der VR Bank, sich inten-
siv mit der Zukunft des Warengeschäftes auseinander-
zusetzen.  Der VR Agrarhandel bekam zudem durch die 
Auswirkungen der Finanzmarktkrise den Preisverfall 
beim Dünger und die Einflüsse der Globalisierung bei 
den Preisen zu spüren. Der Ertragsanspruch war nicht 
zu erfüllen, bzw. konnten keine entsprechenden Ge-
winne realisiert werden. 
Bei der Suche nach einer Lösung kristallisierten sich 
folgende Ziele heraus:
• auch in Zukunft verlässlich an der Seite 
 unserer Kunden zu stehen.
• die positiven Wechselwirkungen aus Geld- und 
 Warengeschäft sollen weiter beibehalten  werden. 
• notwendige Anpassungen sollen mit Wachstums- 
 impulsen einhergehen.
• den Mitarbeitern einen Arbeitsplatz zu erhalten.

VR Agrarhandel

„Raiffeisen Süderlügum GmbH und Co KG“

10 VR Agrarhandel

Die Überlegungen führten zu dem Entschluß, den  
VR Agrarhandel mit einem Partner in die Zukunft zu 
führen.
Zahlreiche Verhandlungen wurden in 2009 mit zwei 
Interessenten aufgenommen. 
Das Angebot der Hauptgenossenschaft Nord AG in 
Kiel konnte hinsichtlich eines gemeinsamen Struktur- 
konzeptes in zahlreichen Einzelpunkten überzeugen.
Die HaGe Nord AG mit Sitz in Kiel 
ist ein Unternehmen mit genos-
senschaftlichem Ursprung. 
Sie ist ein großes Agrarhandels- 
unternehmen in Norddeutschland mit den Sparten 
• Getreide- und Rapshandel, 
• Betriebsmittel für die pflanzliche Produktion,
• Futter, 
• Logistik und Administration. 
Das Verhandlungsergebnis wurde vorab dem Waren-
fachausschuss präsentiert. Die VR Bank erhielt eine 
einstimmige Empfehlung für das Konzept. 

In der außerordentlichen Vertreterversammlung am  
9. März 2010 erging ein einstimmiger Beschluss zur 
Ausgliederung des Agrarhandels in ein Gemeinschafts-
unternehmen mit der HaGe Kiel. 
Bis zum 1. Juli werden nun Arbeitsgruppen die Ausge-
staltung der neuen Gesellschaft erarbeiten. 

Süderlügum

100% stimmten 
mit  Ja.

Das zukünftige Geschäftsgebiet der 
„Raiffeisen Süderlügum GmbH & Co KG“.
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100% stimmten 
mit  Ja.

Grundsätzlich steht fest:
• das Gemeinschaftsunternehmen wird unter dem 
 Namen „Raiffeisen Süderlügum“ mit Sitz in 
 Süderlügum ein deutlich vergrößertes Geschäfts-
 gebiet in Nordfriesland - gleichberechtigt in dem 
 Gemeinschaftsunternehmen - bearbeiten.  
• VR Bank und HaGe stellen jeweils einen 
 Geschäftsführer
• die „Raiffeisen Süderlügum“ wird sich auf das 
 regionale Landhandelsgeschäft konzentrieren und
 sich im übrigen der Fach- und Dienstleistungs-
 abteilungen der VR Bank und der HaGe bedienen 

Die neue Gesellschaft „Raiffeisen Süderlügum“ profi-
tiert durch die HaGe durch
• den gemeinsamen Einkauf, der beste 
 Konditionen sichert,
• den verbesserten Zugang zu Exportmärkten, 
• die Zusammenarbeit in der Logistik die Kosten spart,
• den internationalen Verbund der die Wettbewerbs- 
 fähigkeit der Kunden im HaGe Stammgebiet erhöht,
• die verstärkte internationale  Vernetzung der HaGe,
• das gesamte zur Verfügung gestellte Wissen 
 der HaGe, z.B:
  > Tierernährung und Futteroptimierung
  > Risikosteuerung bei schwankenden Märkten
  > Lkw- und Schiffslogistik
  > Zugang zu internationalen Beschaffungs- 
   und Absatzmärkten
  > Zertifizierte sichere Abläufe bei Lager-
   haltung und Qualitätssicherung von Waren

In der nächsten Ausgabe unserer              stellen wir 
Ihnen die neue Gesellschaft im Einzelnen näher vor.

„Raiffeisen	Süderlügum	GmbH	&	Co	KG“ 
heißt	für	Sie	als	unser	Kunde	

Wir ... 
•	 kennen	die	Region	und	die	Bedürfnisse	
 unserer Kunden
•	 bleiben	Ihr	vertrauter	und	verlässlicher	Partner
•	 nutzen	die	neue	Partnerschaft	zu	Ihrem	Vorteil
•	 sind	modern	und	zukunftssicher	aufgestellt
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